Aslakastarina:
Holiday Club

Tehoa yritysmyyntiin Anvian ja Microsoft Dynamics CRM -pilvipalvelun ansiosta

Holiday B Club

Holiday Club Resorts Oy on
Suomen johtava kylpyla- ja
vapaa-ajan matkailupalvelujen
tuottaja sekd Euroopan suurin
viikkko-osakeyritys.

Yrityksen lahtiessa etsimaan
uutta CRM-jarjestelmaa
ajatuksena oli, etta kaikki
yritysmyynnin kontaktit
saataisiin kerattya yhteen
paikkaan. Tarkeana pidettiin
my6s CRM-ohjelmiston
helppokayttdisyytta.

anvia

Anvia toimitti Holiday Clubille
Microsoft Dynamics CRM —
jarjestelman pilvipalveluna,
mink& ansiosta se ei vaatinut
suurta investointia, kallista
yllapitoa tai pitkaa
opetuskautta. Anvia toimi
asiantuntijakumppanina myos
jarjestelman kayttbonotossa.

"Naen Anvian arvon siing, etta
he ovat todella paneutuneet
meidan tilanteeseemme.
Teknisen tuen ja kehityksen
liséksi tarkeda on ollut se, etta
olemme saaneet jatkuvasti
tietoa siitd missa mennéaan ja
mita tapahtuu seuraavaksi.

Y hteistybkumppanin arvo ei
nay siind kun kaikki menee
viimeisen paalle hyvin, vaan
siina miten yhtio toimii, kun
tulee jotain kehitettavaa”,
kertoo Holiday Clubin
myyntipaallikkoé Jari Nuorinko.



